
Obecnie poszukujemy osób na stanowisko:

Inżynier ds. sprzedaży maszyn i projektów automatyzacji

Miejsce pracy: Wrocław

Jeżeli:

● posiadasz minimum 2 letnie doświadczenie w sprzedaży B2B- warunek konieczny
● masz doświadczenie w branży automatyzacji i robotyzacji procesów

produkcyjnych, montażu, testowania lub maszyn cnc (dodatkowy atut)
● posiadasz minimum 5-10 zrealizowanych projektów samodzielnej sprzedaży

maszyn
● jesteś komunikatywny/-a i lubisz współpracować,
● wykazujesz inicjatywę w działaniu,
● interesujesz się branżą techniczną,
● dobrze znasz rysunek techniczny,
● znasz środowisko CAD oraz MS Office,
● posiadasz podstawową wiedzę z zakresu technik wytwarzania części maszyn,
● znasz język angielski i/lub niemiecki w stopniu komunikatywnym,
● posiadasz prawo jazdy kat. B,
● masz sukcesy w sprzedaży maszyn, którymi możesz się pochwalić (dodatkowy atut)
● masz doświadczenie w pracy z narzędziownią (mile widziane).

to właśnie Ciebie poszukujemy do naszego Zespołu!

Do Twoich obowiązków będzie należało:

● pozyskiwanie nowych klientów oraz budowanie bazy,
● realizacja postawionych planów sprzedażowych,
● stały kontakt i utrzymywanie pozytywnych relacji z klientami i kooperantami,
● wstępna analiza technologiczna zapytań ofertowych,
● bezpośrednie doradztwo techniczne oraz ustalanie warunków handlowych,
● przygotowywanie ofert oraz wycen dla klientów,
● negocjowanie warunków współpracy,
● współpraca z innymi działami w firmie,
● przygotowywanie analiz i raportów.

W zamian za wysoką jakość pracy i zaangażowanie, oferujemy Ci:

● system premiowy oraz wynagrodzenie wypłacane zawsze na czas
● współtworzenie innowacyjnych projektów dla znanych marek,
● stabilizację zawodową (umowa o pracę lub b2b),
● benefity (dofinansowanie do obiadów, opieki medycznej i/lub karty Multisport),
● specjalistyczne szkolenia podnoszące Twoje kwalifikacje,
● pracę w młodym, zintegrowanym zespole specjalistów.

Osoby zainteresowane prosimy o przesyłanie aplikacji na hr@pagero.pl

mailto:hr@pagero.pl

